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Sonia Marinas
DIRECTORA COMERCIAL DE SKY TRADE PHARMA

La deteccién de una oportunidad de
negocio con el pequerio y mediano
mayorista. Ese fue el punto de partida que

impulsé a varios profesionales del sector
farmacéutico a fundar Sky Trade Pharma,
que ya cumple dos afios al pie del cafdn.

(6EXISTEN POCOS REGISTROS
DE BROKER FARMACEUTICO

EN ESPANAYY

¢Qué es Sky Trade Pharma?

Es una empresa de broker farma-
ceutico creada bajo el amparo de la
Agencia Espanola del Medicamento
y Productas Sanitarios [Aemps| con
el objetivo de actuar de forma muy
estricta en su cometido comercial
y salvaguardar el flujo logistico del
producto hasta que llega al cliente
final. Aungue estamos exentos de la
manipulacidn del producto, debemas
aseqgurarnos de que el proceso se
efectua de manera legal. Creemos
que es importante que las empre
sas valoren la figura de este tipo de
profesionales, grandes conocedores
del mercado y que estan en contacto
constante con la realidad.
¢Con qué objetivo nacio?

Las persanas que canformamos
esta compania somos profesiona-
les del sector y detectamos unas
necesidades muy basicas en el
mercado nacional por cubrir, ya que
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los laboratorios tienen su estrategia
comercial muy definida centrada en
la farmacia y grandes mayoristas.
Fue ahi donde vimos un nicha con

el pequeno y mediano mayorista, en
la que nuestra labor comercial y de
relacidn es importante.

¢Qué os diferencia del resto de com-
petidores?

En el mercado Espariol existen
pocos registros de bréker. Somos una
empresa que damos el maximo ser-
vicio y rigor en nuestras transaccio-
nes, focalizando el negocio a dar un
servicio de calidad y creando fuertes
vincules con nuestros demandantes.
Nuestrec elemento diferenciader esta
basado en el amplio conocimiento
de proveedores y clientes, asi como
por una reconocida trayectoria en el
sector farmacéutico.
¢A quién va dirigido vuestro servicio?

A los medianos y pequenos mayo-
ristas farmacéuticos.

i Este sector tiene muchas barreras
de entrada?

No, pero lo importante es abrirse
hueco en el mercado. Los obsta-
culos empiezan cuando se realizan
transacciones entre proveedores y
clientes. Por eso, el aqui es vital el
know how de la empresa y la confian-
za de nuestros clientes en el servicio
que ofrecemos.
¢ Por qué momento pasa la compa-
nia?

Aungue nuestro cometido principal
es actuar de bréker en el mercado
farmaceutico, estamos ampliando
otras lineas de negocio enfocadas al
canal fermacia y a la consultoria con
asesoramiento e introduccion de nue-
vos productos de OTC en el mercado
nacional. La industria Farmacéutica
en Espana es un sector fuerte y sélido
en constante cambio y dinamismoa.
¢Qué errores y aciertos confesais
a lo largo de estos dos anos de
actividad?

Somos una empresa joven. Nuestro
objetivo es ir cubriendo necesidades
de nuestro publico objetivo e ir adap-
tandonos de forma rapida y eficiente
en un entorno muy cambiante y
dinamica.
¢ Qué sistemas de financiacion tenéis
en marcha?

Creamos la empresa con una
aportacidn inicial de capital social y
después contamos con una aporta-
cion de la Fundacién Once a través
del Fondo Social Europeo.
¢ Como afrontais el futuro?

Las previsiones para el 2018 son
positivas y estamos pensando en la
posibilidad de ofertar acciones de
la empresa para acometer nuevas
lineas de negocio.




